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Формуляр за представяне на предприятие

Целта на ОТТ е да изведе създадените технологии на световните пазари чрез партньортства, лицензиране на технологии и създаването на новостартиращи (спин-оф) предприятия. Тъй като технологиите и пазарите се развиват и променят много бързо, е важно да се разпознае своевременно търговския потенциал, свързан с технологиите и изобретенията.
За да постигне това, Формулярът за представяне на предприятието е сходен с административното резюме, което може да се открие в бизнес плана за новостартиращо (спин-оф) предприятие.  Ако станете „първенец“ по полагане на усилия за новостартиращо предприятие, Вие най-вероятно ще съдействате при подготовката на бизнес план. Формулярът за представяне на предприятие не само ще насочи вниманието към възможностите на новосъздаденото предприятие и служителя или служителите, отговорни за началната концепция за новосъздаденото предприятие, но и ще Ви помогне да се замислите върху бизнес и маркетинг изискванията, необходими за всяко успешно технологично предприятие.
Формулярът за представяне на предприятието описва бизнес възможностите, свързани с една или повече технологии, включително потенциалните продукти, пазара или пазарите за тези продукти, клиентите, които ще закупуват тези продукти, изискванията относно финансирането, за да се въведат технологиите на пазара, както и конкурентите.
Не отделяйте обаче прекалено много време на изследването на пазара. Тъй като Формулярът за представяне на предприятието представя ранните етапи на идеята за новосъздаденото предприятие , Вие трябва да предоставите само приблизителни оценки.

Формуляр за представяне на предприятие
Дата:


 Идентификация (Технология)
 Пълно наименование __________________________________________________________________

                        __________________________________________________________________

Кратко наименование __________________________________________________________________

Идентификация (Служители)
Избройте имената на партньорите за контакти и приложете автобиографии
 Място за допълнително описание/ коментари:

1. Въведение
Имате идея за новосъздадено (спин-оф) предприятие и това ще изисква време, усилия и пари, за да го реализирате. Искате да намерите подкрепа за Вашата идея. Първият абзац от Формуляра за представяне на предприятието трябва да бъде завладяващ и да грабне вниманието на читателя. Дайте най-доброто от себе си. Изиграйте козовете си, като подчертаете онази най-привличаща погледа и отличителна черта на Вашия бизнес.
2. Дефиниране на бизнеса
Вашият втори абзац или раздел трябва да определи Вашия бизнес, като се започне с ясно посочване на това какво представлява Вашият продукт или услуга и към кого е насочен. Това трябва да се представи накратко. Всеки абзац, съдържащ излишни думи, намалява ефекта, който търсите. Също така трябва да посочите и продуктите, които планирате да развиете. В най-добрия случай, Вие трябва да можете да кажете „Ние правим това и това за кого“ в едно изречение.
 “iMakeNews™ е мощна и лесна за ползване система за управление на съдържанието и инструмент за създаване на Уеб сайтове, който позволява на компании и организации от различни видове да работят заедно чрез Уеб пространството, като публикуват интерактивни он-лайн бюлетини.”
Идентифицирайте Вашите лични очаквания и планове относно търговското приложение. 

3. Продукт и технология

Формулярът за представяне на технология/ изобретение съдържа подробно описание на всяка технология, свързана с новостартиращото (спин-оф) предприятие. В този раздел посочете наименованието на технологията или технологиите, които спин-оф предприятието ще комерсиализира. Ако има повече от една технология, опишете как те ще бъдат интегрирани в единен продукт, или опишете групата продукти, които ще бъдат разработени. Мислете отвъд началния продукт или продукти, които новосъздаденото предприятие ще предлага. Опишете групата от продукти, които ще се развиват във времето. Обяснете технологичните развития, които ще е необходимо да останат на досегашното си или да постигнат по-високо ниво от останалата част от индустрията. Също така посочете и настоящите разходи за развитието ( в евро и човекомесеци) и планираните бъдещи разходи за развиетие (в евро и човекомесеци). Дайте приблизителна оценка на времето и парите, необходими за въвеждането на пазара.
Пълно наименование  __________________________________________________________________


Кратко наименование  __________________________________________________________________


Пълно наименование  __________________________________________________________________


Кратко наименование  __________________________________________________________________


Пълно наименование  __________________________________________________________________


Кратко наименование  __________________________________________________________________

4.  Уникални предпоставки за продажба
Идентифицирайте уникалността на Вашето изоборението от обща, технологична, качествена, ценова и експлоатационна гледа точка. Защо Вашето изобретение предоставя важни, разпознаваеми и средносрочни до дългосрочни преимущества.
5.  Защита
Избройте нивото и разходите за настоящата и планираната защита. (търговски марки, авторски права, патенти).

6. Партньори и съдружия
Кои други компании могат да бъдат заинтересовани да въведат спин-оф продукта (ите) на пазара? Тук избройте другите участници, които могат да спомогнат за успеха на това технологично предприятие.

7. Екип
Моля избройте имената на всички бъдещи членове на екипа и приложете автобиографиите им 
 Ръководител:

 Технически ръководител:

 Бизнес ръководител:

8. Зависимост
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1
	До каква степен технологиятае  зависима от разработващия я екип/лица? 


	Ниско – Висока 
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   2
	Колко трудно е други хора да доразработят технологията?


	Лесно -  Трудно
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3
	Колко усилия ще трябва да положите, за да представите технологията на нов разработващ?

	Малко - Много
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9.  Капитал
Това ще зависи до голяма степен от статуса на конкретната технология или технологии. Има ли прототип? 

Това несигурна и недоказана все още концептуална система ли е или е ясна и готова за производство? Дайте приблизителна оценката за времето и парите, необходими за да се въведе на пазара.

10.  План график
Крайните решения, които касаят участието на дружеството, ще се вземат от:
________________________________.

11. Подпис (и)
Моля, положете подпис и дата на предвиденото за целта място по-долу. При необходимост добавете допълнителни страници, ако са включени повече от трима служители. 
ПОДПИС И ДАТА: _____________________________________________________________________

Име и адрес (с печатни букви): _____________________________________________________________

Тел. номер: _________________________________



Социално осигурителен номер: ________________________________  

ПОДПИС И ДАТА: _____________________________________________________________________

Име и адрес (с печатни букви): _____________________________________________________________

Тел. номер: _________________________________




Социално осигурителен номер: ________________________________  

ПОДПИС И ДАТА: _____________________________________________________________________

Име и адрес (с печатни букви): _____________________________________________________________

Тел. номер: _________________________________




Социално осигурителен номер: ________________________________  

12. Препоръки
Съответният супервайзор трябва да даде мнението си по Формуляра за представяне на предприятието, включително коментари по статута на технологията или технологиите, пазарите, конкуренцията, възможностите за финансиране, съдружията и партньорствата. 

_______________________________________________________________________

     Име
 


Подпис


Дата
_______________________________________________________________________

     Име
 


Подпис


Дата
_______________________________________________________________________

Настоящото представлява лична информация на ____________________________, която не трябва да бъде разгласявана.


Моля изпратете попълнения формуляр на: Нина Вучкова – E-mail: office@tto-sofia.com
Този документ е създаден по проект BG161PO003-1.2.02 – 0007 – C0001 «Изграждане и функциониране на Офис за технологичен трансфер „Иновативен капитал”», Бенефициент: ДЗЗД „Консорциум Иновативен Капитал”.  Документът  е  създаден  с  финансовата  подкрепа  на  Оперативна програма  „Развитие  на  конкурентоспособността  на  българската  икономика”  2007-2013, съфинансирана от Европейския съюз чрез Европейския фонд за регионално развитие и от държавния бюджет на Република България. Цялата отговорност за съдържанието на документа се носи от ДЗЗД “Консорциум Иновативен Капитал”и при никакви обстоятелства не може да се приема, че този документ отразява официалното становище на Европейския съюз и Договарящия орган.

