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 Технологичен трансфер
ОЦЕНКА НА НУЖДИТЕ
Приложената информация ще се разглежда като конфиденциална. 

Обща информация
Технологичният трансфер е процес на прехвърляне на умения, знания, технологии, методи на производство, образци на производство и съоръжения между правителстсва или университети и други институции с цел осигуряване на достъпно научно и технологично развиетие на по-широк кръг потребители, които да могат да развиват и използват технологията в нови продукти, процеси, приложения, продукти или услуги. Той е пряко свързан с ( и според някои може да се счита за подвид на) трансфера на знания. Офисът за технологичен трансфер предлага услуги в 4 различни направления: 
1. бизнес планиране и инкубационни схеми


2. технологичен трансфер


3. подкрепа при внедряването и комерсиализирането на иновации

4. конференции, образование и обучение


Следва международна „Оценка на готовността“ на Вашето предприятие, която ще  вземе под внимание възможностите, продуктите и пазарите на Вашето предприятие към момента. Профилът и интернационализираното искане,  които следват,  ще бъдат изпратени на партньорите на ОТТ с цел да бъдат подготвени подходящи действия за подкрепа. Предоставените отговори са от огромно значение, тъй като позволяват на партньора да оцени текущата ситуация и да определи къде може да се окаже подкрепа на Вашето предприятие, за да се разрасне дори на международно ниво.
A. Информация и дейности на дружеството
A.1. Пълни данни за контакт на МСП:

Наименование:

Адрес: 

Държава: 

Телефон: 

Факс: 

 Интернет страница: 

Лице за контакт в дружеството: 

 Име:

Длъжност: 

E-mail: 

Телефон: 

Факс: 

A.2. Кратко описание на МСП
Дата на създаване/ учредяване:
Брой служители/ еквивалент на пълно работно време: 

Годишен оборот (индикация само за стартиращи предприятия): 

Печалба за последните 3 години и оценка за настоящата година
Г-3:

Г-2:

Г-1: 

Г0:

Ако сте стартиращо предприятие, моля посочете Вашата прогноза за следващите 3 години.
Описателен абзац (Кратко резюме на профила на предприятието):
A.3. Каква подкрепа се опитвате да си осигурите? (моля отбележете релевантните)

·  Бизнес планиране и инкубационни схеми 
· Технологичен трансфер
·  Подкрепа при внедряването и комерсиализирането на иновации и
·   Конференци, образование и обучение
·   Друго (моля пояснете):

A.4. Основен бизнес модел (ако е повече от един, моля подредете ги по важност):

·  Притежател на изобретение
·  Създател на изобретение
·  Производител
·  Серийно производство
·  Собственик на портал
·  Посредник при разплащане 
·  Рекламодател/рекламна агенция
·  Услуги, базирани на интернет технологии
· Друго (моля пояснете):

A.5. Основен секторен фокус (посочете един или няколко, ако са няколко моля, подредете ги по важност):
· Транспорт
· Логистика
·  Сигурност
·  Храни
·  Здравеопазване
·  Медицински технологии
· Търговия на дребно
· Финансови услуги
· Енергетика
·  Бизнес услуги
·  Туризъм, свободно време и спорт
·  Промишленост
· Информационни и комуникационни технологии
·  Устойчивост на околната среда
·  Творчески медии
·  Социални медии
· Обучение
·  Правителствени услуги
· Бизнес към бизнес (B2b)
·  Друго ( моля пояснете):
B.  ПАЗАРНО ПРОУЧВАНЕ/ КОНКУРЕНТИ
B.1. Какви са настоящите/потенциалните пазари за Вашите основни продукти/услуги?

· Местен пазар
· Национален пазар
· Европейски пазар 
· Световен пазар
· Друго ( моля пояснете):
B.2. Очаква ли се разширяване или свиване на пазара през следващите 3 години? 

· Разширяване
· Свиване
· Не е ясно
B.3. Правили ли сте международно проучване на пазара към момента:

· Не
· Да –  моля посочете резултатите 
B.4. Колко сериозни конкурента имате и къде се намират те? 

	
	< 5
	5-10
	· 10
	 Не е ясно

	Местно/ Регионално ниво
	
	
	
	

	Национално ниво
	
	
	
	

	Европа
	
	
	
	

	САЩ
	
	
	
	

	Азия
	
	
	
	

	В световен мащаб
	
	
	
	


B.5. Имате ли маркетингова стратегия?

· Да
·  Не
 Ако имате, моля прикачете релевантните извадки
B.6. Имате ли съществуващи международни клиенти?

·  Да
·  Не
B.7.  Ако има, къде се намират международните клиенти на компанията?

· Eвропа
·  САЩ
·  Развиващи се пазари (Бразилия, Русия, Индия, Китай)

· Други 
B.8. Имате ли международни партньори или агенции, действащи от името на Вашето предприятие? Ако има, какви са те:

· Клон за директен маркетинг
· Дистрибутори
· Агенции
· Външно договаряне (аутсорсинг)
B.9. Имате ли международни пазарни представители? (Моля отбележете всички приложими): 

· Международни филиали
· Международен франчайзинг 

· Международни компания, отделени от основната компания 
·  Международни дъщерни компании 
B.10. Ако да, какъв процент от работата Ви ще идва от международните пазари след 3 години?
C.  ОЦЕНКА НА НУЖДИТЕ НА ПРЕДПРИЯТИЕТО
C.1. Какви са основните ви трудности? (Подредете ги по важност, ако са повече от една)
·  Създаване на адекватен бизнес план
·  Достъп до финансиране
·  Стратегически партньорства
·  Регулативни/ Правни въпроси
· Оценка на международните пазари
·  Друго( моля пояснете):

C.2. Кои са основните пречки, които Вашето дружество трябва да преодолее? (Подредете ги по важност, ако са повече от една)

· Нужда от изследвания, развитие и иновации
·  Нужда от обучение и умения
· Финансови нужди
· Стратегически бизнес нужди
· Нужда от партньори
·  Съставянето на борд
·  Разрастващите се международни пазари
C.3.  Използвате ли външни бизнес източници и маркетингова експертиза?  

· Не
· Да (моля пояснете)

C.4. Къде виждате Вашаео дружество след 5 години? (Моля обяснете Вашата изходна стратегия например да продадете предприятието, да станете корпоративно дружество, да  се регистрирате на фондовата борса?...)
C.5. Какъв тип хора целите да срещнете на приемния пазар? (Моля посочете имената им, ако са вече идентифицирани)

·  Клиенти
· Купувачи
· Примери за подражание
· Източници на финансиране
· Други( моля пояснете):

D. МЕЖДУНАРОДНА ЕКСПЕРТИЗА
D.1. Какво ниво на международна експертиза/опит съществува във Вашия управленски екип към момента?  
·   Никакво
·  Ограничено (моля посочете за всяко лице)

1.  Позиция на лицето
2.  Брой години
3. Държава, в която е натрупан опита 
4. Сектор
·   Богат опит (моля посочете за всяко лице)

1. Позиция на лицето
2.  Брой години
3. Държава, в която  е натрупан опита 
4.  Сектор
D.2. Моля посочете възможностите на Вашия управленски екип да се обвърже с  международна подкрепа
· Участие в международни обучителни семинари (например 6 семинара през 6 месеца; ½ ден всеки)

· Да
· Не 
·  Възможност за Вас или някой от управленския Ви екип да ползва пряко менторство от международен експерт? 

·  Да
· Не
E. ИНДИВИДУАЛЕН ОТЧЕТ НА КОМПАНИЯТА
ИНДИВИДУАЛЕН ДОКЛАД НА ПАРТНЬОР
За всяко свързано дружество, партньорът на ОТТ, да напише поне по една страница представяне, като посочи следното:

· Общ анализ на дружеството
· Последващи действия за дружеството
· Предложени услуги
Моля изпратете попълнения формуляр на: Нина Вучкова – E-mail: office@tto-sofia.com
Този документ е създаден по проект BG161PO003-1.2.02 – 0007 – C0001 «Изграждане и функциониране на Офис за технологичен трансфер „Иновативен капитал”», Бенефициент: ДЗЗД „Консорциум Иновативен Капитал”.  Документът  е  създаден  с  финансовата  подкрепа  на  Оперативна програма  „Развитие  на  конкурентоспособността  на  българската  икономика”  2007-2013, съфинансирана от Европейския съюз чрез Европейския фонд за регионално развитие и от държавния бюджет на Република България. Цялата отговорност за съдържанието на документа се носи от ДЗЗД “Консорциум Иновативен Капитал”и при никакви обстоятелства не може да се приема, че този документ отразява официалното становище на Европейския съюз и Договарящия орган.
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